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AGENDA
Apresentação DKBR
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QUEM SOMOS

A missão, visão e 
valores que embasam 
nossa história e 
norteiam nosso 
futuro.

TIMELINE

MODELO DE
NEGÓCIO
Plataforma e Soluções

B2B
Modelo e 
estrutura 
comercial

CHINA
Acesso à Indústria

CRESCIMENTO

Da fundação à receita.

Evolução da receita e 
volkg.lt comercializado.

ACESSO AO 
MERCADO
Finance overview -
Distribuição das 
vendas por 
seguimento de 
cliente / estado.
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TIME
Foco no 
corebusiness da 
empresa.

Aquisição da 
Belagrícola pela 
Dakang até momento 
atual da empresa e 
expansão



QUEM SOMOS
Nós somos uma Trading com atuação nacional, fruto da sinergia de

negócios entre Brasil e China.

Nascemos com o propósito de protagonizar a distribuição de

produtos pós-patente, aumentando as margens dos nossos parceiros

e tornando toda a cadeia do agronegócio mais rentável.

Com um time que integra profissionais de diferentes aréas no

mercado, como, compras, vendas e operações, nosso foco é na

entrega de produtos que garantem qualidade, segurança e as mais

atrativas condições para os nossos parceiros.

NÓS SOMOS A DKBR,

E APRESENTAMOS A VOCÊ UM NOVO JEITO DE PENSAR O AGRO.
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NOSSA ESTRATÉGIA
Com um time internacional e multidisciplinar, que nos faz entender

rapidamente as mudanças de mercado e tomar as decisões certas para

trazer aos nossos clientes as melhores oportunidades de negócios.

Para isso, temos uma equipe ágil e focada na constante otimização da

operação, garantindo preços atrativos para o cliente final.

ACESSO À INDÚSTRIA NA CHINA

TIME DE OPERAÇÕES NO BRASIL

TIME DE VENDAS NO BRASIL
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NOSSA RAZÃO DE EXISTIR

Trabalhar para fornecer soluções de 
comércio internacional para o 
agronegócio brasileiro, buscando a 
constante otimização da cadeia de 
suprimentos.

Missão
Ser protagonista na consolidação 
do agronegócio como um dos 
pilares da economia brasileira, 
investindo em pesquisa, inovação 
e valorização do produtor rural.

Visão
Pessoas em Primeiro Lugar • Ética • 
Clareza • Transparência • Foco em 
Resultados • Inovação • Colaboração • 
Excelência • Simplicidade • Eficiência •  
Consciência Financeira

Valores

5

A META QUE QUEREMOS ATINGIR A BASE DA NOSSA CULTURA



TIMELINE
CONHEÇA A NOSSA HISTÓRIA

Aquisição da FIAGRIL pela 
Chinesa Pengdu. 

PENGDU investe na participação
societária da Belagrícola

Nasce a DKBR com o intuito de 
intermediar as relações de 

importações de produtos entre 
Brasil e China.

Rapido crescimento, passando a 
atender clientes importantes no 

cenário do agronegócio brasileiro, em 
todos os estados 

DKBR faz seus primeiros
negócios com empresas fora do 

Grupo Pengdu.

Expansão do time comercial.

2016 2017 2019 2020 2022
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MODELO DE NEGÓCIO

MODELO COMERCIAL B2B

Time comercial com acesso às
principais revendas, usinas, 
tradings e cooperativas do 
Brasil.

ACESSO À INDÚSTRIA
DA CHINA

Temos um time dedicado na 
China, com interação direta 
com os maiores fabricantes de 
pesticidas do país.

TIME FOCADO NO 
COREBUSINESS DA 
EMPRESA
Por termos acesso a todos os 
recursos das empresas do 
grupo Belagrícola, nosso time 
no Brasil foca na otimização 
das operações da DKBR.
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MODELO DE NEGÓCIO
COMO É A OPERAÇÃO DA DKBR

COMPRA

FABRICAÇÃO

VENDA

CLIENTE

LOGÍSTICA 
INTERNACIONAL/ NACIONAL
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FORNECEDORES 

CHINA

INDIA

Nossos principais parceiros estão 
localizados na China e India.
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FORNECEDORES
CHINA E ÍNDIA 
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Product Manufacturer Capacity

Sales

$million

2.4-D DMA 806 SL Tianyu 50,000mt/a 558

ACEPHATE 750 SP Weilike 8,000mt/a 200

ATRAZINE 900 WG Binnong 24,000mt/a 635

CARBENDAZIM 500 SC Guangxin 20,000mt/a 750

CHLOROTHALONIL 720 SC Pilarquim 5,000KL/a 140

CLETHODIM 240 EC Cynda 9,000mt/a 300

DIQUAT 200 SL Rainbow 6,000mt/a 1,056

DIQUAT 200 SL Redsun 20,000mt/a 730

DIQUAT 200 SL Funong 20,000mt/a 580

Fipronil 250 FS Funong 600mt/a 580

GLUFOSINATE 200 SL Yongnong 25,000mt/a 580

GLYPHOSATE 720 WG Trisun 180,000mt/a 3,700

GLYPHOSATE 720 WG Xinan 80,000mt/a 1,980

GLYPHOSATE 720 WG Guangxin 60,000mt/a 750

LAMBDA-CYHALOTHRIN 250 CS Pilarquim 3,000KL/a 140



Um modelo de negócio enxuto, 
com crescimento sólido e 
sustentável, que gera valor. 

U m  n o v o  j e i t o d e  p e n s a r o  A g r o

Nós enxergamos no futuro da DKBR um crescimento constante
e sólido, apostando na geração de valor para toda a cadeia do
agro através da inovação e um modelo Taylor made, desenhado
para cada parceiro

É assim que continuaremos entendendo e entregando aos
nossos clientes e parceiros qualidade e preços competitivos,
sem nunca perder nossos valores: um modelo de negócio
enxuto, com equipe integrada, orientada a resultados, com
capacidade de tomar decisões, sempre olhando para a relação
de risco e retorno.
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OBRIGADO!
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contato.@dakangbrasil.com

Avenida Ayrton Senna da Silva 600 Cond Torre Siena Andar 17 Sala 1704

Gleba Fazenda Palhano - Londrina PR

Tel. +55 (43) 3377-8500

AMB Soluções Integradas
Rua Assis Brasil, 608, Vila Isabel, Pato Branco PR
85504-293
Brasil

Email: ambcomercial03@gmail.com
Telefone: (46) 99912-1344
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